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Actualización – Importación de Archivos 

 

 

 

Clientes.csv: Este archivo es el mismo que utilizamos para actualizar los datos en la Pagina 

Pedidos de Axum Para impórtalo al sistema de GPS debemos darle click a Seleccionar Archivo, 

y buscar la carpeta donde este guardado el mismo (Disco local C:/Subir) 

Coordenadas.csv: Este archivo surge resultado del Relevamiento Censo de Coordenadas, 

realizados por la Pre-Venta Las mismas se irán almacenando en la Web de Pedidos, y serán 

bajadas utilizando la Plataforma de Censos Propios (www.axumvm.com.ar/censos) También 

puede descargarla haciendo click Aquí 

Dicho archivo se almacenara, una vez generado, en Disco Local C:/ModuloCensos/CPropios 

 

 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       

http://www.axumvm.com.ar/censos
http://www.axumvm.com.ar/censos/AXCensos/Instalar.zip


 

 

Clientes 

 

 

                                                          

 

 

1° Parcial: Permite Filtrar datos buscando de formar Parcial en cada 

una de las Columnas del listado de Clientes Ejemplo: Si buscamos “01” nos 

mostrara los datos de aquellos clientes que contengan el numero “01” en 

cualquiera de las distintas columnas, no importa si dicho numero forme 

parte de una cifra mayor 

 

2° Exacta: Eligiendo el Filtro de forma Exacta, obtendremos datos 

preciso de lo que buscamos en la totalidad de las columnas del listado de 

Clientes 

 

 

Editar Posición del PDV. 

 

1°  

2°  

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

Editar Posición de un Cliente: 
 

 

    

Para cambiar la localización del PDV, hacemos click en la gota roja que 

representa al cliente lo arrastramos al lugar al que corresponda 

En el cuadro superior los campos de Latitud y Longitud irán variando a 

medida que reposicionemos al PDV. 

 

 

 

 

 

 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

Clientes Visitados: 

 

 

 

 

 

 

Tras hacer click en Consultar nos mostrara los clientes visitados por el 

vendedor dentro de las fechas establecidas 

 

 

Fecha de 

Inicio; a partir 

del día 

seleccionado. 

Fecha de Fin;  

hasta el día 

seleccionado. 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

Menú MAP-PS:  

 
 

 ROJO:  Figuraran en Color Rojo Aquellos Clientes que no hayan sido 

Visitados 
 

VERDE: En verde se verán aquellos clientes que fueron Visitados 

IMPORTANTE: Tengan o no pedidos cargados, se verán verdes 
 

AMARILLO: De este color se Mostraran aquellos PDV que no 

fueron Visitados, y sin Embargo tienen Pedidos cargados Motivos de No 

Compra Incluidos 

Hacemos 

Click sobre 

el Icono del 

vendedor 

del que 

queramos 

ver los PDV. 

Al pasar el cursor 

sobre la “gota” que 

representa al PDV 

(Cliente 60148 en 

este caso), muestra 

los pedidos 

cargados al mismo. 

Posición del 

Vendedor en 

Tiempo Real 

(se Actualiza 

cada 30 

segundos). 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

Menú MAP-ZN: 

 

 

 

 

Crear una Zona: 

1°Codigo: Aquí ingresaremos el Código o Nombre de la Zona, por Ejemplo “Lunes” 

2° Vend: En Vendedor Elegiremos el Número de Vendedor al que queramos crearle o 

asignarle una Zona Grafica 

3°: Hacemos Click en la lista de Vendedores de la Izquierda, para ver sus PDV 

4°: Seleccionamos el Icono Azul Centrado en la parte Superior del Mapa, y procedemos a hacer 

click en el Mapa, agregando puntos que se unirán solos y formaran la Zona Como en los 

puntos            ;            ;            y          

5° Crear: Por Ultimo le damos Click a Crear para guardar la Zona 

 

 

 

 

 

1 

2 

3 

4 

1° Código 

2° Vend. 

1 2 3 4 

5° Crear. 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

MAP-ZN + INFO: 

 

 Cantidad de Clientes por Zona: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Click 

Derecho en 

la Zona Azul. 

Click en Info! 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

 Vincular Clientes a una Zona Grafica (Reestructuración de Zonas): 

 
1. Con la zona Grafica Creada y asignada a un Vendedor (Ej: Vend 21), en el panel 

Izquierdo vamos seleccionando los Vendedores para que aparezcan en el mapa 

sus PDV 

(Como el caso Anterior Seleccionamos al Vend 11 y creamos una Zona sobre 

sus PDV pero se la asignamos al Vend 21) Tras hacer esto se vería así: 

 

 
 

2. Le damos a Crear y en “Buscar Vend:” seleccionamos el Vend 21 y la Zona será 

AxumZN y le damos click a Mostrar Volvemos a Tildar al Vendedor 11 para ver 

sus PDV: 

 

 
 

 

Nombre de 

la Zona 

Numero de 

Vendedor. 

Vend. que 

seleccionamos 

Click! 

Click! 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

3. Hacemos Click derecho sobre la Zona creada, y le damos Click a Actualizar, de 

esta forma vincularemos los PDV a la Zona (AxumZN) y esta a su vez 

pertenecerá al Vendedor 21, cambiando así los Clientes de Vendedor 

 

4. Luego vamos  a Reportes y seleccionamos Zonas Creadas En este reporte, 

seleccionamos el vendedor 21 y le damos click a Enviar El resultado será un 

Reporte, que consta de un Grafico y una tabla de datos: 

 

 

Tabla de Datos, que 

de Derecha a 

Izquierda muestran, 

primero La Zona 

Creada, luego los 

Clientes que 

Contiene, y 

finalmente el 

Vendedor que está 

asignado a la misma. 

Exportar a Excel: 

Nos permite 

descargar los datos 

de la tabla que 

pueden ser usados 

para Ingresarlos al 

Sistema de Gestión y 

así reemplazar los 

datos de las Zonas 

en el mismo. 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       

Zonas Creadas: 



 

 

Menú MAP-CF: 

 

 

 

 

 

 

Seleccionamos 

el Vendedor. 

1°: Al seleccionar el Vendedor nos 

mostrara al instante los PDV del mismo 

y nos llevara a ellos. Tiene que tener al 

menos una zona grafica Creada (ver 

Map-ZN). 

2°: Seleccionamos el Vendedor y la 

Zona, y nos mostrara en Amarillo la 

totalidad de Clientes, y en Rojo los 

Clientes de la Zona elegida. 

 

Seleccionamos 

la Zona. 

Seleccionamos 

el Día. 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

 

 

 

 

 

 

 

3°: Seleccionamos la “gotita azul” en la 

parte superior del mapa, y luego 

hacemos click en los PDV (gotas rojas y 

amarillas) para marcar la Frecuencia. 

 

Click! 

Click! 

4°: Una vez hayamos definido la 

Frecuencia u Orden de Visita de los 

Clientes le daremos click a Crear. 

 

Click!. 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

 

 

Reporte de Frecuencia:

  

Click!. 

Click! 

5°: Seleccionamos la Zona, luego el día 

Correspondiente a la Frecuencia que 

hayamos creado (en este caso “Lu”) y 

luego Click en Mostrar.  

Los puntos de venta pertenecientes a 

dicha frecuencia se verán en color 

Verde, indicando el orden y Ruta (Lu). 

 

Tabla de Datos, que 

muestra las 

Frecuencias creadas, 

separadas en 

Vendedor, Cliente, 

Zona y los días de 

visita. 

Exportar a Excel: 

Nos permite 

descargar los datos 

de la tabla que 

pueden ser usados 

para Ingresarlos al 

Sistema de Gestión y 

así reemplazar el 

orden de Visita de 

los Clientes. 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

 

 

 

 

 

*Archivo:  El mismo es un archivo de texto compuesto por las siguientes columnas; 

clientId,frecuencia 

1040, 2 

1050,1 

 

 

 

 

 

 

 

Haciendo Click en 

Alinear, lo que 

podremos hacer es 

seleccionar un 

archivo* de 

Frecuencia creado 

previamente, para 

alinear la nueva 

frecuencia con la 

anterior. 

1 

2 

3 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

Reporte de Frecuencia Alineada: 

 

 

 

 

 

 

 

 

Tabla de Datos, que 

muestra los Clientes, 

la Frecuencia actual, 

la nueva (creada en 

MAP-CF) y si la 

misma es acorde a lo 

requerido. 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

Menú MAP-TR: 

 

 

 

 

Seleccionamos el 

Numero del 

vendedor, debajo 

la Zona (no es 

obligatorio) y la 

Fecha que si es 

necesaria.  

Hacemos Click en 

Mostrar… 

 

 

En este mapa se 

puede Apreciar el 

camino realizado 

por el Vendedor 

21, los puntos 

Azules representan 

los Clientes del 

mismo. 

 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

MAP-TR +INFO: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Ver Punteos: Nos muestra los Puntos de 

Coordenadas que va enviando el Teléfono a 

medida que el vendedor se mueve. 

Ver Camino: Nos muestra el trayecto 

realizado por el vendedor (uniendo los 

puntos de la imagen anterior). 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

Ver Clientes + Ver Tiempos + Labels T: Nos 

mostrara los clientes y el tiempo que estuvo el 

vendedor dentro de su rango de alcance. (15 a 20 

metros) 

Ver Clientes + Labels C: Muestra a los 

Clientes en el Mapa con sus respectivos 

Códigos. 

  

Ver Sentidos: Muestra en el Mapa Flechas 

indicando la dirección en la que se movía el 

vendedor y la velocidad, fecha y hora. 

Imagen de la Trayectoria del Vendedor con 

todas las opciones tildadas. Las banderas 

indican el inicio y el fin de la transmisión. 

 

 



 

 

Menú MX: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Descargar  

Utilidad: Esta 

aplicación es 

necesaria para 

crear los Filtros 

a Color que 

usaremos para 

diferenciar las 

distintas 

categorías que 

creemos en 

distintos colores 

 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

Como Usar Filtros a Color. 

1. Crear Base: 

 
 Primero debemos crear un archivo de Excel que como unica 

condicion debe tener como primera columna, el encabezado 

“codigo”, las siguientes columnas van a depender de lo que uno 

quiera filtrar o que condiciones quiera aplicar a su cartera de 

clientes. Ejemplo: 
 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

2. Importar Base: 

 

 Abrimos la aplicación Filtros a Color 

 

 Hacemos Click en Archivo y seleccionamos el Excel que creamos 

previamente (paso anterior) Lo cargamos y cuando nos diga que fue 

Importado con éxito le damos click a Aceptar. 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

1 

2 

3 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

3. Aplicar condiciones: 

 

 Tras haber importado la base, eligiremos un Campo, de la lista despegable 

(encabezados del Excel que creamos anteriormente), y seleccionamos el tipo de 

Condicion que aplicaremos, luego tipeamos el Valor que corresponda con los datos 

incluidos en la columna que hayamos seleccionado en Campo y finalmente elegimos el 

Color 

 Cuando terminamos de crear nuestra Condicion, le damos click a Mostrar y esportar txt 

 

 

 

 

 

 

 

 Siguiendo este mismo procedimiento podemos crear varios Filtros aplicando distintas 

condiciones en el mismo o en distintos campos como se muestra a continuacion. 

 Cada vez que creamos una condicion hacemos click en “Mostrar y exportar txt” y 

continuamos con la siguiente condicion. 

 

 

Vamos armando 

la asignación de 

colores, 

seleccionando 

primero el campo 

(uno de los 

encabezados del 

Excel) y luego las 

condiciones. 

Finalmente 

escribimos el 

dato que 

queremos filtrar. 

Seleccionamos 

el Color que 

deseamos usar  

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

 

 
 

 

En el caso anterior 

habíamos filtrado los 

clientes cuyo Ramo 

comenzara con “V” y 

se le asigno el color 

Celeste. 

En este otro caso 

estamos filtrando los 

Clientes cuyo Ramo 

comienza con la letra 

“T” y les asignamos el 

color Amarillo. 

Ahora aplicamos un 

Filtro, teniendo en 

cuenta la Cantidad de 

Heladeras que tengan 

asignadas cada 

cliente, en este caso 

“3” heladeras y les 

asignamos el Color 

Rojo. 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

4. Subir Filtro a Color al MX: 
 

 Ingresamos a la Web de GPS y le damos click a MX. 

 

 Le damos Click a Sleccionar Archivo y buscamos el Archivo mapa.txt en el Disco Local 

C:/ModuloCensos/Filtros_a_Color. 

 

 
 

 

 Una vez hayamos seleccionado el Archivo mapa.txt le damos Click a Subir y 

esperamos a que cargen los datos. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

1°: Click en 

Seleccionar 

Archivo 

2°: Click en 

Subir. 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

5. Ver los PDV según el Color que le hayamos asignado: 

 

 Tras haber subido el archivo mapa.txt con los filtros creados, podremos elegir 

de entre la lista de colores utilizados, el que querramos ver en el mapa. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Seleccionamos el 

Color que queremos 

ver en el Mapa, el 

cual previamente 

definimos en la 

aplicación “Filtros a 

Color”, o bien le 

damos click a 

“Todos” y nos 

mostrara la totalidad 

de PDV. 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       



 

 

Función del MX. 

El Mapa X nos permitirá apreciar los puntos de venta en el mapa, mostrándolos de diversos 

colores, definidos según el Color Asignado a la Condición que se les haya asignado. 

Ej: A los Clientes que posean 3 Heladeras les Asignamos el Color Rojo como se ve en el último 

ejemplo de la sección “Aplicar condiciones” del Instructivo. 

Utilizando estos datos de referencia también podremos crear Zonas Graficas tal y como lo 

hacemos en el Menú MAP-ZN. 

También podremos tomar una foto del mapa de 2048 x 2048 pixeles (1.5mts x 1.5mts), como 

se muestra a Continuación (Solo desde el Mozilla Firefox): 

 

 

 

 

 

 

 Se nos abrirá otra pestaña o ventana en la que podremos ver todos los puntos 

de venta en el mapa, como así también las zonas graficas y aumentar el tamaño 

de la imagen para poder tomar una foto de la misma por medio de una 

aplicación que podremos descargar desde la misma página. Es Importante 

tener en cuenta que solo puede hacerse desde el Buscador Mozilla Firefox. 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                       

Le damos 

Click a Vista 

de 

impresión. 

 



 

 

 Primero Descargaremos la extensión PageSaver. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                      

 

 

 

 

 

 

1 

2 

3 

4 

5 

6 

 



 

 

1. Hacemos Click en PageSaver. 

 

2. Seleccionamos “Abrir con: Winrar” y le damos Click a Aceptar. 

 

3. Hacemos Click en el Archivo “pagesaverbasic-2.8.xpi” y lo arrastramos sobre una 

ventana abierta del Mozilla Firefox y lo soltamos. 

 

4. Le damos Click a Instalar ahora. 

 

5. Click a Reiniciar Ahora,  para que se termine de instalar el Plugin. 

 

6. En la Esquina Superior derecha del buscador, una vez lo reiniciamos aparecera el 

Icono de una Camara, esto significa que el plugin se instalo correctamente. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

1° Modificamos los 

valores Ancho y 

Alto, 

reemplazándolos 

por “2048” en 

ambos casos. De 

esta forma la 

imagen será más 

amplia. 

2° Le damos Click a la Flechita junto al icono de la Cámara, luego click en Guardar 

imagen de todo el marco y finalmente click en la solapa que se abre. 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                      

1 

2 
3 



 

 

Menú MAPA: 

 

 En este mapa podremos ver a los Vendedores moviéndose en tiempo Real, la página se 

actualiza cada 3 segundos. 

 Haciendo Click en el Icono del vendedor en la lista del lado izquierdo podremos ver sus 

PDV y el estado de los mismos. 

 Eligiendo un Vendedor y una Zona (grafica) ligada al mismo desde la lista despegable, 

podremos saber si el vendedor está trabajando en la zona que corresponde: 

 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                      



 

 

Reportes: 
 

 

 Los reportes constan con planillas y gráficos exportables, sumamente detallados, que 

cruzan información a través de los distintos mapas para generar datos precisos sobre los 

clientes visitados, kilómetros recorridos, horarios de visita, horarios de inicio y fin, tiempo 

de venta, reportes de Zonas, y de Frecuencias y mucho más. 

 

 

 A continuación se explicaran detalladamente el funcionamiento de los reportes generales; 

siendo estos los siguientes: 

 

1. % Cobertura en la Zona 

2. Clientes con Coordenadas 

3. Clientes Sin Coordenadas 

4. Frecuencia 

5. Frecuencia Alineada 

6. Horario de Inicio y Fin. 

7. Km Recorridos. 

8. Tiempo de demora PDV. 

9. Tiempo de Ventas %: 

10. Tiempo en Distribuidor. 

11. Tiempo en PDVs Mes Anterior. 

12. Visita y No Visita x Zona. 

13. Zonas Creadas. 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                      



 

 

% Cobertura en la Zona:  

 

 

 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                      

La tabla nos muestra 

de Derecha a 

Izquierda, el número 

del Vendedor, 

Seguido del Total de 

Clientes (que debía 

visitar ese día), luego 

la cantidad de PDV 

que visito, el 

porcentaje 

correspondiente y 

finalmente el 

Numero de la Zona. 

 



 

 

Clientes con Coordenadas: 

 

 

 

 

 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                      

De Izquierda a Derecha, este reporte nos muestra los clientes con Coordenadas, en este 

caso asignados al Vendedor 11. 

Primero podemos ver el Código del Cliente, seguido de la Razón Social, la Dirección, Zona, 

Vendedor y finalmente las Coordenadas. 



 

 

Clientes Sin Coordenadas: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

De Izquierda a Derecha, este reporte nos muestra los clientes con Coordenadas, en este 

caso asignados al Vendedor 3. 

Primero podemos ver el Código del Cliente, seguido de la Razón Social, la Dirección, Zona, 

Vendedor y finalmente las Coordenadas. 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                      



 

 

Horario de Inicio y Fin: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                      

Este reporte nos muestra el horario en el que los vendedores comenzaron 

a trasmitir (encienden la aplicación) y el momento en el que dieron por 

finalizada la jornada (cerraron la aplicación). 

Teniendo en cuenta que la Hora Inicio Matinal y Hora Fin Vespertina, son 

previamente definidas por la distribuidora, marcando el rango de tiempo 

de trabajo de los vendedores (no más de 8hs). 

Seguido nos informa cuanto tiempo estuvo trabajando cada uno de los 

vendedores, separado en Minutos y segundos. 



 

 

KM Recorridos: 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                      

Este reporte nos mostrar los Kilómetros 

recorridos por cada Vendedor, por ejemplo 

el vendedor 1 recorrió 9.8 kilómetros. Los 

mismos son contados desde que enciende 

la aplicación, hasta que la apaga, dando por 

finalizada la jornada de trabajo. 



 

 

Tiempo de Demora PDV: 

 

 

 

 

 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                      

Esta tabla nos muestra el tiempo que estuvo cada vendedor en cada cliente 

visitado. 

Primero lo mostrara expresado en Segundos (Tmpo) y luego en minutos y 

segundos. 



 

 

Tiempo de Ventas %: 

 

 

 

 

 

 

 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                      

 1°      2°      3°      4°       5°       6°       7°      8°     9°   10°   11°  12°  13°  14° 15° 16° 17°  18°  19° 20° 

1° Numero de Vendedor (ID). 
2° Hora de Inicio, Predefinida por la Distribuidora. 
3° Hora de finalización de la jornada de trabajo. 
4° Primer Coordenada que envía el móvil a partir del 
horario de inicio. 
5° Última Coordenada enviada desde el móvil. 
6° Hora en que fue enviada la Coordenada desde el 
primer Cliente visitado. 
7° Horario en el que se visito al último cliente. 
8° y 9° Tiempo transcurrido desde la “Hora Inicio” hasta 
la primera coordenada enviada. 
10° y 11° Tiempo transcurrido entre la Ultima 
Coordenada enviada y la “Hora Fin”. 
 

 

  

 

12° y 13° Tiempo transcurrido desde el primer punto 
enviado y el primer Cliente visitado. 
14° y 15° Tiempo transcurrido entre el último cliente 
visitado y el cierre de la aplicación (ultima coordenada 
enviada). 
16° Tiempo que se considera que el vendedor estuvo 
trabajando (suma del tiempo que estuvo en la totalidad de 
los clientes visitados ese día). 
17° y 18° Tiempo que invirtió el vendedor para ir de un 
PDV al siguiente. 
19° y 20° Suma total del tiempo de Venta mas el tiempo 
entre Puntos de venta. 

 

  

 



 

 

Tiempo en Distribuidor: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                      

Esta tabla nos muestra primero el Código del vendedor, seguido de el horario de trabajo (inicio y fin) 

determinado en la distribuidora. Las siguientes columnas corresponden al Primero punto enviado a 

partir de la hora de inicio y el último punto antes de la hora de fin. Como en reportes previos nos 

muestra a qué hora visito el primero y el último cliente, calculando de esta forma el tiempo que 

demoro en llegar al mismo y la diferencia entre el último cliente y la hora de fin predefinida. De esta 

forma suma ambos tiempos y nos muestra en los últimos 3 campos, el tiempo que se considera que 

el vendedor estuvo en el Distribuidor.  



 

 

Tiempo en PDVs Mes Anterior: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                      

Este reporte nos mostrara de Izquierda a Derecha, la suma total de minutos que estuvo la fuerza de 

venta de la distribuidora en los PDV durante el mes anterior. Seguido nos mostrara el tiempo que 

estuvieron los vendedores “sin vender” dentro del margen de tiempo definido por la distribuidora 

(8hs máximo). La tercera Columna corresponde al tiempo total resultado de la suma de las cifras de 

las columnas previas. A su derecha nos los porcentajes, del tiempo que los vendedores pasaron fuera 

de los PDV y el tiempo que si estuvieron en los PDV. 



 

 

Visita y No Visita x Zona: 
 

 

 

                                                                                                                                                                                                  

                                                                                                                                                                                                                      

Esta tabla nos muestra el registro de Clientes Visitados y No Visitados durante determinada Zona 

(puede ser grafica, diaria, etc). 


